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Saavuta 1,85 m eurone
marginaali potentsiaal 

aastaks 2018

Suurenda 
nõudlust oma 

brändide järele

Kolmekordista 
marketite marginaali   

1M eurole

Kolmekordista spets. 
kaupluste marginaali 

400 t eurole

Kahekordista 
tööriistakaupluste 

marginaali 230 t eurole

Saavuta 220 t eurone  
B2B  otsemüügi-

marginaal

Parenda 
turuanalüüsi 

võimekust

Palka turundus-
assistent

Õpeta toote-
portfelli 
juhtimist

Tõrju välja 
konkurentide 

brände

Abista klienti 
brändide 

väljavaheta-
misel

Tuvasta ja 
eemalda 
barjäärid

Ära lepi 
vastusega  Pole 

ruumi 

Ole toote-
portfelli 
halduse 
koolitaja

Hangi uusi 
kliente

Müü juhtkonna 
tasandil

Paku vending 
lahendusi

Müü ärikaasuse 
abil

Hangi uusi 
kliente

Paku 
outsource i

Valmista ette 
planogrammid





Mõõdikud

Mõõtühik

Praegune näit

Eesmärk näit

Tähtaeg

Vastutus

Vastutaja

Edusamme jälgiv
juhtorgan

Jälgimise sagedus

PPP

Teostus 

Tiim

Probleemid

Lahendused

Detailne kava



Suurenda 

eksporditulu

Suurenda 

sihtriikide arvu

Suurenda 

sektorite valikut

Saa rohkem 

kliente

Saa rohkem 

tellimusi

Saa suuremaid 

tellimusi

Müü kõrgema 

hinnaga tooteid

Vähenda 

tootmiskulu

Vähenda 

üldkulu

Suurenda 

kasumit

Arenda 

keerukamaid 

tooteid

Suurenda e/v 

konkurentsi-

võimet

Hangi sisendid 

odavamalt

Suurenda 

ettevõtte 

atraktiivsust 

investorile

Kaasa kapitali Investeeri TAI-i 

Automatiseeri

Arenda ja 

värba talente

Suurenda 

turunduse 

võimekust

Vali suure 

potetnsiaaliga 

riik+sektor

Digitaliseeri 

tooteid ja 

teenuseid

Edenda Eesti 

ja e/v mainet

Vähenda 

palgakulu


